TIEMPO ACT. APOYO A LA FORMACION

INSTRUCTOR: DIANA MARIA ACUNA SANCHEZ

CENTRODE  CENTRO DE GESTION DE MERCADOS, LOGISTICA Y
FORMACION:  TECNOLOGIAS DE LA INFORMACION

FECHA INICIAL: 01/04/2026 00:00:00
FECHA FINAL:  30/04/2026 23:59:59

ACTIVIDADES ACADEMICAS

FICHA 3478527 - MARKETING DIGITAL
DE APRENDIZAJE:

Estructurar la estrategia de mercadeo digital de acuerdo con
objetivos de campafia y normativa legal

RESULTADOS DE APRENDIZAJE

RAL. FORMULAR PLAN DE MARKETING DIGITAL TENIENDO EN CUENTA SEGMENTO DE MERCADO.

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

RA2. ESTABLECER METRICAS TENIENDO EN CUENTA PLAN DE MARKETING DIGITAL.

HORAS DEDICADAS EN LA FICHA : 30,00

FICHA 3446946 - VITRINISMO: UNA ESTRATEGIA DE COMUNICACION Y
DE APRENDIZAJE: MERCADEO

FORMULAR LA ESTRATEGIA DE MERCHANDISING PARA

« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO EN CUENTA SU
NATURALEZA Y SEGMENTACION DEL MERCADO.

RESULTADOS DE APRENDIZAJE

ANALIZAR E IDENTIFICAR EXHIBICIONES DE PRODUCTO DE ACUERDO A UN CONCEPTO DE COMUNICACION.

DETERMINAR CONCEPTOS DE COMUNICACION Y MEDIOS VISUALES DE ACUERDO A LAS NECESIDADES DEL CONSUMIDOR.

16/04/26 10:24 Page 1 of 5



IDENTIFICAR Y ASUMIR UNA POSICION CRITICA Y OBJETIVA BASADA EN UN CONTEXTO HISTORICO PARA LA APLICACION DE
ESTRATEGIAS DE COMUNICACION Y MERCADEO.

RECONOCER Y DEFINIR ESPECIFICACIONES DE LAS ESTRATEGIAS DE VENTA DE UN PRODUCTO O MARCA.

HORAS DEDICADAS EN LA FICHA : 12,00

FICHA 3446945 - VITRINISMO: UNA ESTRATEGIA DE COMUNICACION Y
DE APRENDIZAJE: MERCADEO

FORMULAR LA ESTRATEGIA DE MERCHANDISING PARA
* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO EN CUENTA SU
NATURALEZA Y SEGMENTACION DEL MERCADO.

RESULTADOS DE APRENDIZAJE

ANALIZAR E IDENTIFICAR EXHIBICIONES DE PRODUCTO DE ACUERDO A UN CONCEPTO DE COMUNICACION.

DETERMINAR CONCEPTOS DE COMUNICACION Y MEDIOS VISUALES DE ACUERDO A LAS NECESIDADES DEL CONSUMIDOR.

IDENTIFICAR Y ASUMIR UNA POSICION CRITICA Y OBJETIVA BASADA EN UN CONTEXTO HISTORICO PARA LA APLICACION DE
ESTRATEGIAS DE COMUNICACION Y MERCADEO.

RECONOCER Y DEFINIR ESPECIFICACIONES DE LAS ESTRATEGIAS DE VENTA DE UN PRODUCTO O MARCA.

HORAS DEDICADAS EN LA FICHA : 12,00

FICHA 3446968 - PROMOTOR EN PUNTO DE VENTAS
DE APRENDIZAJE:

PROMOVER LOS PRODUCTOS EN EL PUNTO DE VENTA
SEGUN PLAN PROMOCIONAL Y ACUERDO COMERCIAL.

RESULTADOS DE APRENDIZAJE

ESTABLECER LOS RECURSOS NECESARIOS PARA LA PROMOCION DE PRODUCTOS EN EL PUNTO DE VENTA, CON BASE EN EL
PLAN DE MERCADEDO.

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

MEDIR LA REPERCUSION DE LAS ACCIONES PROMOCIONALES, TENIENDO EN CUENTA EL COMPORTAMIENTO DE LAS VENTAS

PROMOCIONAR PRODUCTOS, TENIENDO EN CUENTA, LAS ESTRATEGIAS DE MARKETING Y LOS PROCEDIMIENTOS
ESTABLECIDOS POR LA ORGANIZACION
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PROPONER AJUSTES A LAS ACCIONES PROMOCIONALES, TENIENDO EN CUENTA LOS RESULTADOS OBTENIDOS EN LA MEDICION.

HORAS DEDICADAS EN LA FICHA : 12,00

FICHA 3478529 - MARKETING DIGITAL
DE APRENDIZAJE:

Estructurar la estrategia de mercadeo digital de acuerdo con
objetivos de campafia y normativa legal

RESULTADOS DE APRENDIZAJE

RA1. FORMULAR PLAN DE MARKETING DIGITAL TENIENDO EN CUENTA SEGMENTO DE MERCADO.

« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

RA2. ESTABLECER METRICAS TENIENDO EN CUENTA PLAN DE MARKETING DIGITAL.

HORAS DEDICADAS EN LA FICHA : 30,00

FICHA 3478528 - MARKETING DIGITAL
DE APRENDIZAJE:

Estructurar la estrategia de mercadeo digital de acuerdo con
objetivos de campafia y normativa legal

RESULTADOS DE APRENDIZAJE

RAL. FORMULAR PLAN DE MARKETING DIGITAL TENIENDO EN CUENTA SEGMENTO DE MERCADO.

« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

RA2. ESTABLECER METRICAS TENIENDO EN CUENTA PLAN DE MARKETING DIGITAL.

HORAS DEDICADAS EN LA FICHA : 30,00
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FICHA 3446944 - VITRINISMO: UNA ESTRATEGIA DE COMUNICACION Y
DE APRENDIZAJE: MERCADEO

FORMULAR LA ESTRATEGIA DE MERCHANDISING PARA
* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO EN CUENTA SU
NATURALEZA Y SEGMENTACION DEL MERCADO.

RESULTADOS DE APRENDIZAJE

ANALIZAR E IDENTIFICAR EXHIBICIONES DE PRODUCTO DE ACUERDO A UN CONCEPTO DE COMUNICACION.

DETERMINAR CONCEPTOS DE COMUNICACION Y MEDIOS VISUALES DE ACUERDO A LAS NECESIDADES DEL CONSUMIDOR.

IDENTIFICAR Y ASUMIR UNA POSICION CRITICA Y OBJETIVA BASADA EN UN CONTEXTO HISTORICO PARA LA APLICACION DE
ESTRATEGIAS DE COMUNICACION Y MERCADEO.

RECONOCER Y DEFINIR ESPECIFICACIONES DE LAS ESTRATEGIAS DE VENTA DE UN PRODUCTO O MARCA.

HORAS DEDICADAS EN LA FICHA : 12,00

FICHA 3478530 - MARKETING DIGITAL
DE APRENDIZAJE:

« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: Es_tru_cturar la estrat~eg|a de mer_cadeo digital de acuerdo con
objetivos de campafia y normativa legal

RESULTADOS DE APRENDIZAJE

RAL. FORMULAR PLAN DE MARKETING DIGITAL TENIENDO EN CUENTA SEGMENTO DE MERCADO.

RA2. ESTABLECER METRICAS TENIENDO EN CUENTA PLAN DE MARKETING DIGITAL.

HORAS DEDICADAS EN LA FICHA : 30,00

TOTAL HORAS ACTIVIDADES ACADEMICAS: 168,00

EVENTOS DE DIVULGACION TECNOLOGICA - EDT's

TOTAL TIEMPO EDT's: 0,00
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ACTIVIDADES ADICIONALES

FECHA INICIAL FECHA FINAL ACTIVIDAD HORAS

TOTAL ACTIVIDADES ADICIONALES: 0,00

INSTRUCTOR: DIANA MARIA ACUNA SANCHEZ

CENTRODE ~ CENTRO DE GESTION DE MERCADOS, LOGISTICA Y
FORMACION:  TECNOLOGIAS DE LA INFORMACION
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Elementos enviados 17
Para
Hoy

diego marroquin ruiz

[ Seleccionar L Saltara

Asunto

RE: Bienvenida al curso Marketing digital e invitacidn a la primera sesidn en linea 3478530 Bue...

Filtrar = Por Fec

Enviado ~

8:42

Karen Yiseth Gutierrez Palma

RE: Revision de evidencias para certificacion  Buenos dias aprendiz Karen Remita por faver todo...

241

Ayer
Karen Sanchez
Karen Sanchez

Semana pasada

kear com;

mahitelisabelacostaargote @ gmail.com; aslyac...
sneider.acevedo. 1707 @gmail.com; karendavia...

mariafernandaaguilarlopez7 @gmail.com; ...

Karen Sanchez - 30 minutes meeting  Esta reunidn se programd desde la pagina de reservas de ...

Karen Sanchez - 30 minutes meeting  Esta reunion se programé desde la pagina de reservas de ...

Bienvenida al curso Marketing digital e invitacion a la primera sesién en linea 3478527  Estimad...
Bienvenida al cursoc Marketing digital e invitacion a la primera sesién en linea 3478528  Estimad...
Bienvenida al curso Marketing digital e invitacién a la primera sesién en linea 3478528  Estimad...

RV: Bienvenida al curso Marketing digital e invitacién a la primera sesion en linea 3478530  Esti.

Mig 13:41

Mig 1:30

11/04/2026 7:02

11/04/2026 7:00

11/04/2026 6:57

11/04/2026 6:54



Evidencias calificadas

Debate Comenzado por Ultimo mensaje 1 Réplicas

% T O FRANKY ANGEL ... ® DIANA MARIA A... - q
7 11 abr 2026 14 abr 2026 *
o Presentacion JULIAN ANDRES ... @ DIANA MARIA A... 1 s
13 abr 2026 14 abr 2026 *

- INGRITH NATALL.. DIANA MARIA A... T

W Presentacion O 14 abr 2026 @ 16 abr 2026 L %S
. . GLORIA SOPHIA ... DIANA MARIA A N
w Presentacion: Sophia Sanchez O 14 abr 2025 @ 16 abr 2026 1 H
w Presentacién personal O B G o @ LR A= 1 i
P 14 abr 2026 16 abr 2026 N
%  Presentacién O ELPHIN SOCRAT... @ DIANA MARIA A... ’ :
15 abr 2026 16 abr 2026 *
. EVELIN ARIAS DIANA MARIA A... .
w Presentacion Evelin Arias Q 15 abr 2026 @ 16 abr 2026 1 H

tniace permanente carar wormrar responaer w

P Re: Presentacion Evelin Arias

Bienvenida Evelin

- Presentacion

de DIANA MARIA ACUNA SANCHEZ - jueves, 16 de abril de 2026, 08:00

Sin duda este curso fortalece tus competencias para que seas muy exitosa en tu emprendimiento

Mostrar mensaje anterior

La fecha limite para publicar en este foro es domingo, 19 de abril de 2026, 23:59.

Presentacion Evelin Arias

Editar Dividir Borrar

Segmentar el mercado es una de las tareas mas importantes que nos permiten partir de como es mi cliente y conocerlo tanto que lo pueda
identificar y alli invertir el tiempo y recursos para seducirlo y aprovechar este recurso para poder enfocar muy bien nuestros esfuerzos

Responder

Apertura del foro de inquietudes|=,

de EVELIN ARIAS - miércoles, 15 de abril de 2026, 19:24

Hola a todos, muchas gracias profesora por darnos la bienvenida al curso.

Mi nombre es Evelin Arias, soy de Venezuela residenciada en Barranquilla, tengo muchas ganas de aprender Marketing, desde siempre me ha
apasionado el mundo de la reposterfa, pero entendi que para que un producto sea exitoso no solo debe saber bien, debe saber venderse.

Mi objetivo en este curso del SENA es profesionalizar mi marca. Quiero aprender a segmentar mejor mi mercado y dominar los canales digitales.



7 U Zo Zajunasena.eau

gn, Pnp

@ Correo: diana acufia.. (@ Correosena  [B] Contratacion instruc...

Curso: MARKETING DIGITAL (3478529)
Evidencia: AA1-EV01: Informe: matriz de andlisis estratégico. ...
Ver todos los envios

» Comentarios (0)

Calificacién

Calificacién sobre 100

1 SUrOWT 15

@ Inicio de Adobe Acr.. 4t Ejecucién de lafor.. () Xizomi Account - Si.

STEPHANY GIRALDO SANCHEZ
1108335053cc, phany1703@gmail.com
Fecha de vencimiento: 19 de abril de 2026, 23....

W

R Ve dramas y progra.

EEEE OAN Q@B Y mM® ur O

100
Calificacion actual en el libro de calificaciones
Sin calificar

G ios de retr

’ 1 Av B |I

Cordial saludo Stephany

Realiza un analisis completo para perfilar el cliente de este tipe de producto y establece parametros para su
correcta segmentacion

Notificar a los aprendices @ @ Guardar y mostrar siguiente Reiniciar

£ Escribe aqui para buscar.
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